Tabla 1. CANVAS INSTITUCION DE APOYO A EMPRENDED QRES

Alianzas claves para la Actividades Claves para la institucidn
Institucidn , o o,

- ® iCudles son los criterios claves de seleccion? Y
® i Conocamos nuestros -

. dicual laruta de seleccion?
Stakeholders? é¢Hemos ) ; L )
. . ® iSerealiza un diagndstico de las necesidades del
generade  algun  tipo  de

emprendedor?

® Cual es la estrategia de networking pertinente
para los emprendedores v cdmo los apoyamos
en este aspecto clave?

® Secuentacon un sistema para escuchar la “voz
del emprendedor” enla gestién institucional?

alianza?

® iEn qué medida contamos con
alianzas adecuadas con
inversores?

® . Cuales son las instituciones

gubernamentales claves para
® iSe cuenta con un sistema de aprendizaje

contactar ¥ articularse? cos B | basad | I =" I
¢Hemos generado alianza con |nst|tulqj|ona asado en la evaluacidn, la
cllas? reflexion sobre la accién ylas buenas practicas?
) . .5 : 5 . alecimi
® iHemos identificado v iSe cuenta con una agenda de fortalecimiento

institucional acorde al perfil del trabaje a

generade alianzas con los )
realizar con los emprendedores?

persenajes claves en temas de

nnovadon  con les  que Recursos Claves para la institucidn
deberiamos conectarnes?

8 En qué medida empresas de

h ®iSe cuenta con el equipo de RRHH pertinente
la industria deberian estar < quip P

) lad la institucion? para las necesidades de los emprendedores?
vinculadas alainstitucién?

. . ) ®ite cuenta con los recursos  (fisicos,
®En qué medida se han

intelectuales, financieros) disponibles para

identificado los  modelos . .

X ) cubrir las necesidades de los emprendedores?
inspiradores claves para los

emprendedores, ha sido

posible generar contactos vy
vincules con ellos?

Relacion con los emprendedores

®.:Qué tipo de relacién establecemos con nuestros
emprendedores? iDe qué manera esperan ellos
que nos relacionemos? iEstd basada en la
confianza emprendedor-institucién?

8 Cudlesmecanismos hemos establecido?

Prﬂpl.IESta de :iECljléntO_ CLIJ fasta manej;-ar esta relfaciénl?

sta relacion que estamos estableciendo con el

Valor Institucional emprendedor §qué esperamos inspire en sus
proyectos?

8 Como logramos establecer una relacién que nos

® i Que valor real s2 le entrega -
ayude a construir reputacion para ambas partes?

alos emprendedores?

® i Cuales de sus problemas se
le ayudara aresolver? Canales hacia el emprendedor
® A qué necesidad de los
emprendedores se le dard | ® Se tiene establecida y validada una metodologia

satisfaccion? que asegure al emprendedor desarrollar vy
® i Cuales son los servicios que fortalecer:
responden a esas - suscapacidades y competencias, capital humane
necesidades? - su capital comercial
® iCual es el valor diferencial - su propuesta de valor
que les ofrecemos? - su capital social
® iQué es lo que mas valoran ®Son claras las convocatorias y comunicados que
de nuestra propuesta? se realizan’?

o mportante reflexionar en esta casilla: §Son
nuestras modalidades (formas de entregar la
\ propuesta de valor) de trabajo las que se adaptan
al  perfil de emprendedores de interés
alizacion, agenda de trabajo, horarios,
requisitos  de presencia que

Segmento de

Emprendedores

iEstd claramente definido
nuestro segmento de
emprendedores a
atender?iMuestro  apoyo
esta orientade a todes los
emprendimientos en
general o algin  nicho
especifico?

sCudles son nuestros

segmentos de
emprendedores mas
importantes?

iAtendemos uno o wvarios
segmentos de
emprendedores? JEn el
segundo caso, son
sinérgicos =] Fenearan

perdida de especializacion
y efectividad?

éCual es el background v
bagaje cultural de nuestros
emprendedores?

dQué es lo que los atrae?
¢Por qué canales?

dQué  los motiva, que

demandan los
emprendedores del
segmento que se
atienden?

ol

Costos

® ;i Cuales son los costos mas impertantes inherentes ala institucion vy sus actividades?
® i Qué recursos claves son mas costosos?

® ;i Que actividades principales son mas costosas?

® ;i Cual es el nivel de eficiencia con el que trabajamos?

Ingresos
8 Cual eslaformaen laquelainstitucion genera sus ingresos?
®;Quienes sonlosque pagan porlos servicios ofertados?
®;Cuales son sus fuentes?

desarrollo y fortalecimiento institucional?

®.Se cuenta con subvenciones gubernamentales?

®.5e cuenta con sponsor que pueden aportar y qué montos?

®.En qué medida les permiten generar una plataforma desde la cual sustentar una estrategia de

®;Que tanta atencion le da lainstitucion al desarrolle de una estrategia de generacion de ingresos?
8, En que medidalas modalidades de generacidn de ingresos nos permiten cumplir con la misign?




